
11.05.16 内山睦 

第６８回３級販売士検定試験実施のご案内 
 

三条商工会議所 

 

当三条商工会議所では、下記要綱により第６８回３級販売士検定試験を実施いたします。 

是非、多数受験いただきますようご案内いたします。 

 

開催要綱 

●主 催   日本商工会議所・三条商工会議所 
 

●後   援   経済産業省・中小企業庁 
 

●日   時   平成２３年７月９日(土) 午前９時３０分より 
 

●会   場   三条商工会議所 ４階「研修室」 （三条市須頃 1-20） 
 
●申 込 期 間   平成２３年５月２３日(月)～平成２３年６月１５日(水) 
           受付時間 ８時３０分～１７時１５分 
           ※5/28 以外の土曜、日曜、祝祭日は閉所です。 
 
●申 込 方 法   所定の申込書に必要事項を記入し、受験料を添えて下記へお申し込み下

さい。申込書の記入は、原則として本人自筆に限ります。  
       ※「申込書」は、受付期間中当所ホームページより入手できます。 

【ＵＲＬ http://www.sanjo-cci.or.jp】 
           《申込先》 三条市須頃 1-20 三条商工会議所 
                販売士検定係（TEL 0256-32-1311） 
 
●受 験 料   ４,０００円（消費税込） 
          ※いったん納入された受験料はお返しできません。 
 
●携 帯 品   試験当日、受験票・身分証明書（氏名、生年月日、顔写真のいずれも 
         確認できるもの）・黒鉛筆（ＨＢまたはＢ）及び消しゴム・そろばん、 
         電卓等の計算用具（プリンター機能、メロディー音が出るもの、および 
         携帯コンピューターの使用は不可）を必ずご持参下さい。 
 
●試 験 科 目   ①小売業の類型 ②マーチャンダイジング ③ストアオペレーション 
         ④マーケティング ⑤販売・経営管理 
 
●合 格 基 準   各科目１００点満点とし、試験の結果が平均７０点以上をもって合格。 
         但し、５０点未満の科目がある場合は不合格となります。 
 
●合 格 発 表   平成２３年７月２８日(木)～ 予定 

三条商工会議所玄関脇の掲示板へ掲示。 
ホームページ上に合格者番号を掲載。（電話での合否確認は不可） 
 

●合格の扱い   合格者として認定を受けた者「販売士」には、合格証書・認定証を交付 
         します。（８月下旬予定） 
         なお、希望者には合格章（バッチ）を３５０円で頒布します。 
 
●認定有効期間   ５年。但し、講習会又は通信教育を履修した者は、有効期間を延長する 
         ことができます。 
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試験科目の一部免除 

・３級販売士養成講習会の修了者（予備試験の合格者）に対し、「販売・経営管理」が免除されま

す。 

・日本商工会議所及び全国商工会連合会が指定した通信教育のスクーリングを終了した者は「販

売・経営管理」が免除されます。 

・(財)全国商業高等学校協会主催の「商業経済検定試験」の合格者に対し、その直後から施行す

る２回の試験において合格科目に応じ、科目の一部が免除されます。商業経済検定試験の指定

(合格)科目と販売士検定試験３級の免除科目は次の通りです。 

 

 商業経済検定試験合格科目 販売士検定試験３級免除科目 

パターン１ 

①ビジネス基礎 

②マーケティング 

             （計２科目） 

①マーケティング 

 

             （計１科目） 

パターン２ 

①ビジネス基礎 

②マーケティング 

③商品と流通、国際ビジネス、経済活動 

と法のいずれか１科目 

             （計３科目） 

①マーケティング 

②販売・経営管理 

 

 

             （計２科目） 

 

◎日商、全国連が指定した３級販売士養成通信教育講座 

(社)日本販売士協会 ℡03-3518-0191 (社)公開経営指導協会 ℡03-3542-0306 

(学)産業能率大学 ℡03-3704-9111 (社)日本経営協会 ℡03-3403-6238 

 

◆科目免除を申請する場合は養成講習会や通信教育の「終了証書」、科目免除を申請する場合は養成講習会や通信教育の「終了証書」、科目免除を申請する場合は養成講習会や通信教育の「終了証書」、科目免除を申請する場合は養成講習会や通信教育の「終了証書」、((((財財財財))))全国商業高等学校協会の全国商業高等学校協会の全国商業高等学校協会の全国商業高等学校協会の

「合格証書」または「合格証明書」の原本「合格証書」または「合格証明書」の原本「合格証書」または「合格証明書」の原本「合格証書」または「合格証明書」の原本((((写し写し写し写し))))を受験申込み時に提出書類に添付して下さい。を受験申込み時に提出書類に添付して下さい。を受験申込み時に提出書類に添付して下さい。を受験申込み時に提出書類に添付して下さい。 

 

※参考書  日本商工会議所は、「販売士養成講習会」を受講できない受験者のために参考書 

      「販売士３級検定試験ハンドブック」を作成し、希望者に有料で頒布しますので 

      併せてお申し込み下さい。  価格５冊セット ７,０００円（消費税込み） 

      詳しくは、三条商工会議所会員サービス課共済推進係宛お問合せ下さい。 

 

３級販売士検定受験者への注意 

１． 試験は筆記試験（①小売業の類型②マーチャンダイジング③ストアオペレーション④マーケ

ティング⑤販売・経営管理）の５科目を一括して行います。 

２．試験の制限時間は１５０分ですが、科目免除者はそれぞれ異なります。 

受験時間を間違えないように注意して下さい。時間に遅れると受験できません。 

３．受験するときに持参するもの 

  身分証明書、受験票、筆記用具（ＨＢ又はＢ鉛筆・消しゴム）そろばん・電卓等の計算用具。

（携帯電話等での代用は禁止） 

４．試験場では、受験票と同じ番号の席に着席して下さい。 

５．試験場では、すべて試験委員の指示に従ってください。指示に従わない者あるいは不正行為

を行った者は退場させることがあります。 

６．試験中は勝手な発言をしないこと。質問がある場合は手をあげて試験委員に申し出てくださ

い。 

７．試験開始から２０分経過しないと退席は認められません。また、試験終了５分前以降は退席

できません。  ※トイレ等の途中退席による試験の継続不可。 

８．試験時間中の携帯電話等の使用を禁止します。試験時間中に取り出したり、着信音が鳴るな
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どした場合は、直ちに試験を中止して退場していただきます。 

また、その場合答案用紙は採点の対象となりません。 

９．答案記入上の注意事項 

次の注意に反した場合は無効となります。 

①答案用紙はマークシートです。答えはＨＢ又はＢの鉛筆で所定の欄をはっきりと塗りつぶ

して下さい。（ＨＢ又はＢ以外の硬度の鉛筆あるいはボールペン、万年筆等の筆記用具を利

用した場合は無効となります。） 

②答えを全て同一記号（数字）で選択した場合は無効とします。 

   例えば、全て１（○）あるいは２（×）、または１．２．３‥などと順番に選択した場合等

は無効となります。 

10．合格者として認定を受けた者（以下「販売士」という）には、販売士認定証（カード型）、 

合格証書を交付いたします。 販売士認定証等は、合格後５年を経て資格の有効期間を更新す

る際に必要となりますので大切に保管して下さい。また、氏名、住所等に変更があった場合

は、商工会議所に必ず届出下さい。（届出のない場合は、資格の管理ができません） 

 

３級販売士検定問題の科目及び内容 

科目 内容 
時間 

配分 
制限時間 

小売業の類型 1. 流通における小売業の基本的役割 

2. 流通経路別小売業の基本的役割 

3. 形態別小売業の基本的役割 

4. 店舗形態別小売業の基本的役割 

5. チェーンストアの基本的役割 

6. 商業集積の基本的役割と仕組み 

30 分 

全科目受験者 150 分 

 

「マーケティング」科目 

免除者    120 分 

 

「販売･経営管理」科目 

免除者    120 分 

 

「マーケティング」、 

「販売・経営管理」科目 

免除者     90 分 

 

 

マーチャンダイ

ジング 

1. 商品の基礎知識 

2. マーチャンダイジングの基本 

3. 商品計画の基本 

4. 仕入計画の基本的役割 

5. 在庫管理の基本的役割 

6. 販売管理の基本的役割 

7. 価格設定の基本的考え方 

8. 利益追求の基本知識 

30 分 

ストアオペレー

ション 

1. ストアオペレーションの基本的役割 

2. ディスプレイの基本的役割 

3. 作業割当ての基本的役割 

4. 人的販売の基本的考え方 

30 分 

マーケティング 1. 小売業のマーケティングの基本的考え方 

2. 販売管理の基本的役割 

3. 販売促進の基本的役割 

4. 商圏設定と出店の基本的考え方 

5. 売場づくりの基本的考え方 

30 分 

販売・経営管理 1. 販売員の基本業務 

2. 販売員の法令知識 

3. 販売事務と計数管理の基本的知識 

4. 売場の人間関係 

5. 店舗管理の基本的役割 

30 分 

 

 


